من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 

من دروس المحاماة 

ال ركتور يو سف الجبر 

من دروس مهنة المحاماة: 
١-لاتكشف‏ أسرار مرافعتك قبل وقتهاءواحذر من استدراج اللخصوم 
؟-لاتفرط في أي مستند يقع بيدك»فقد تحتاجه يوما 
#-لاتكثر من التبرم والانتقاد»واستثمر وقتك في ابتكار الحلول 
؛-العميل عاطفة متأججة والمحامي فؤاد رحي»فتحمل إلحاحه 
ه-قد تكون كلمة ضِ مفتاح نجاح رافعتك. 


من دروس مهنة المحاماة: 
١-في‏ كل مواجهاتك استبق خط رجعةءفقد يتبين لك خلاف 
ماتوقعت. 


-لانتقمص دور المعلمءبل الحاور 5 والمفاوض باحترام. 
“نص نجاح المرافعة إلمام بالأنظية»وضننا الآخر ذكاء وعم 
4 -لاتغتر بالمظاهرء فلكل مبداٌ درجة انصهار. 


ه-أغلق كل الأبواب؛ليستسل الخصم. 


الصفحة 1 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من خرودى هونة المحاماة: 

١-لكل‏ مرافعة ظروف نجاحها اللخاصة» إذلك لتكن خطواتك الأولى 
في قاعة القضاء اطلاعا وتعرفاً 

؟-ارتباط الحامي وجدانياً بقضيته ربيسر قراءته لكل أحداثها» ويمنحه 
فوة وحيوية 

«-لائتصادم مع القاضي»لكن اطلب منه الإنصاف 

؛-المذكرة المؤثرة هٍ التي تكررت مراجعتها عدة مرات. 


فن كدروس نبينة العمناناة: 
١-قلل‏ قضاياك الحاسرة باختيار القضايا الناحة. 
١‏ - بدكة العمل كالغاية الممتدة» ستحد فيها الألبت ليف والمتوحش» والرة 


الحلوة والمرة» والمهم ألا تغفل لحظة. 
*- كلما زادت قناعتك بجاح قضيتك زاد حماسك فى الإعداد» وثقتك 
ف الترافع . 


؛المحاصي المكاف لايغادر مكتبه مبكراً. 


الصفحة 2 من 26 


مق دزوسن العامة المحامي الدكتور يوسف الجير 


من دروس مهنة المحاماة: 
١-أكبر‏ محفز البحامي هو تذؤه أن كفاحه ضروري حيث برتبط به 
مصير م وكله. 


؟-بيئة المرافعة هي ببئة صراعءفقد تقابل من أحسنت إليه بالماضي» 
فيتصرف بما يضار بك»ويعرضك للحرج. 

#-لكل قضية قة لابد أن تعتليهاءبكفاحك وقوة قدراتك. 

ع أجل حكك على القاضي حى اتتباء القضية. 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-من‏ صفات الحامي الاعتياد»فلابد أن يعتاد مواجهة الصراع 
والمشكلاتولبمكنه العمل بحكمّة وثبات 

-مهما كانت نهاية قضيتك فهي تكسبك نضجاً 

*-في المرافعة لاتكن أسير الذاكرة»فربما يولد لك حل حاسم في جو 
الحوار 

4 -بعض اللحصوم إذا شعر بوزيمته حاول إبعادك بمكر فلاتخضع لهم 


الصفحة 3 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-قبل‏ المرافعة عليك بتذوق الكلمات لتعرف مدى حساسيتها لدى 
القضاء 

؟-اصنع نجاحك ممايتوفر لديك»ولاتستعرض أمانيك أمام موكلكءفا 
لهذا وكلك 

«-حاول أن تقراً القضية من كل الجهات (الموكل-الخصم-مقام 
القاضي) لتقترب من المرافعة الناحة 

-نجاحك بالقضية رحلة فعش كل مراحلها. 


فخ ذروفى ضهئة المحاماة: 

١-في‏ المرافعة كن كن يغطس بالبحر ثم يعود للسطح ليتنفسءفتارة 
كن ببِيئة المرافعة»وتارة عد لداخلك لتنظيم أفكارك. 

"-معرفة القانون تؤهلك للمحاماة»لكن لاتؤهلك لإدارة مكتب 
امحاماة» فهي فن مختلف ,يتبع عم الإدارة. 

«-شرف المهنة يتحقق عندما ترسم الأمانة جغرافيا الأداء. 


الصفحة 4 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتوريوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-بيئة‏ المرافعة لابمكن أن تتخطى بشريتهاء فاضبط إعداداتك بذلك 
؟-القراءة الثالثة لأوراق القضية هٍ التي تقدم للعميل»وتدون في 
المذكرات» وتنتيج عنها الطلبات 

*-الحقيقة هي ماتكتشفه بعد الاطلاع على المستندات»لامايقرره 
العميل» 


يقول نجيب محفوظ"الحقيقة بحث» وليست 0 


من دروس مهنة المحاماة: 
١-أصعب‏ مواقف المرافعة عندما بتخذ القاضى رأيه مبكرأءفتكون 
مبمتك إقناعه بالتقهل لاستكال مالديك ْ 

؟-اقرأ في فلسفة القانون حتى يتدفق بين يديك نبع دائم تغرف منه 
أفكار مرافعاتك 

ا-تفاءل بالنجاح القريبءيقول إيمانويل كانت"دائماً اعتقد أن شيئاً 
رائعا عل .وشك الليدوث" 


الصفحة 5 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-من‏ المهم استيعاب مبادئ دوائر الاستئناف و فكلية الفصل لديها 
؟-لاتخطط لرافعتك وكأنك بالميدان وحدكك» فتذر أن لك خصما 
يخطط مثلك ويستغل علاقاته ومهاراته 

-لاتفس على العميل فيشكوكءولاتلن له فيبخسك أتعابك 

4 - (لاعبرة للتوهم) وقد بره اليك اوادى خصمك او اسباتب الحك. 


من دروس مهنة المحاماة: 

-١‏ كلما كان الحاي راس الخبرة كان هادئٌ الأعصاب إذا أثير 
؟-المرافعة النابجحة ليست على سواءءفتارة تكون في خط واحدءوتارة 
بالمحاصرة 

"-الحامي الناح له قراءته اللحاصة والختلفة عن غيرهءيقول هنري 
ميلر"وجهتك ليست معانا تصل إليه إنما هي طريقة جديدة ترى بها 
الأشياء" 


الصفحة 6 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

على رغم أهمية المهارات القانونية في المرافعة»إلا أن المهارات المهنية 
تكون هي المرح لميزان القوى في كثير من المواقف. 

فالعقبات لايمكن تجاوزها بالحفوظات» 

بل بالمنطق واختيار الحل الأنسب من واقع الممارسة» 


ياك رويك سين ارام عن اليرة يرال عاذ من التقار راضااء 


من دروس مهنة المحاماة: 

لن تنفعك الشكوى من حرمانك من بعض حقوق المرافعة» 

ولن يغير واقعك التذم من طريقة التعامل معك» 

فالمجدي حقّاً هو البحث عن حلول ذكية وأفكار منقذة في ظل هذه 
الأجواء الصنية 


يقول ألفونس دو لامارتين" النااح لا يشتكي من الظروف» بل يفكر 
ف تغييرها» 7 التأقلم معها". 


الصفحة 7 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 


هن فروس سعدنة المحاماة: 
١-لاتطعن‏ بحرر دون مستندءولاتجرح شاهداً دون بينة»ولاتتهم جهة 
من غير دليل 


؟-لاتكن ساعي بريد فتنقل أفكار الموكل دون تيص ومراجعة 


وتندم» 


يقول كلينت إيستوود"لاتننظر اللعظة المناسبة»اغتنم اللحظة واجعلها 


مناسبة" 
من دروس مهنة المحاماة: 


١‏ -لاتككشف أسرار مرافعتك قبل وقتهاواحذر من استدراج اللخصوم 
؟-لاتفرط في أي مستند يقع بيدك»فقد تحتاجه يوما 

«-لاتكثر من التبرم والانتقاد واستثمر وقتتك في ابتكار الحلول 
؛-العميل عاطفة متأججة والمحامي فؤاد رحي» فتحمل إلحاحه 

ه-قد تكون كلمة ضِ مفتاح نجاح رافعتك. 


الصفحة 8 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 


من دروس مهنة المحاماة: 
ا-في كل مواجهاتك استبق خط رجعةءفقد .بتبين لك خللاف 
توقعت٠‏ 


-لانتقمص دور المعلمءبل الحاور وت والمفاوض باحترام. 
“نص نجاح المرافعة إلمام بالاكلمة»وتصقها الاخر ذكاء وعم 
4 -لاتغتر بالمظاهرء فلكل مبداً درجة انصهار. 


ه-أغلق كل الأبواب؛ليستسل الخصم. 


هن خروفن فهنة المحاماة: 

١-لكل‏ مرافعة ظروف نجاحها اللخاصة» إذلك لتكن خطواتك الأولى 
في قاعة القضاء اطلاعا وتعرفاً 

؟-ارتباط المحامي وجدانياً بقضيته .ييسر قراءته لكل أحداثها» ويمنحه 
قوة وحيوية 

-لالتصادم مع القاضي»لكن اطلب منه الإنصاف 

؛-المذكرة المؤثرة هي التى تكررت مراجعتها عدة مرات. 


الصفحة 9 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
فق ذروفى هينة المحاماة: 

١-قلل‏ قضاياك اللحاسرة باختيار القضايا الناحة. 

؟-بيئة العمل كالغابة الممتدة» ستجد فيها الأليف والمتوحشء والقُّرة 
الحلوة والمرة» والمهم ألا تغفل لحظة. 

«- كلما زادت قناعتك بنجاح قضيتك زاد حماسك في الإعداد وثقتك 
في الترافع . ذ! 

غ-المحامي لمكا لايغادر مكتبه مبكرا. 


من دروس مهنة المحاماة: 
١-أكبر‏ محفز البحامي هو تَذكره أن كفاحه ضروري حيث برتبط به 
مصير م وكله. 


؟-يئة المرافعة هي يبئة صراعءفقد تقابل من أحسنت إليه بالماضي» 
فيتصرف بما يضار بك»ويعرضك لحرج. 

«-لكل قضية قة لابد أن تعتليهاءبكفاحك وقوة قدراتك. 

؛-أجل حكمك على القاضي حت انتهاء القضية. 


الصفحة 10 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-من‏ صفات المحامي الاعتياد»فلابد أن يعتاد مواجهة الصراع 
والمشكلات؛لمكنه العمل بحكمة وثبات 

١-مهما‏ كانت نهاية قضيتك فهي تكسبك نضجاً 

“-في المرافعة لاتكن أسير الذاكرة»فربما يولد لك حل حاسم في جو 
وار 

-بعض الحصوم إذا شعر ببزيمته حاول إبعادك بمكر فلا تخضع لهم 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-قبل‏ المرافعة عليك بتذوق الكلمات لتعرف مدى حساسيتها لدى 
القضاء 

؟-اصنع نجاحك ممايتوفر لديكءولاتستعرض أمانيك أمام موكلكءفا 
لهذا وكلك 

“-حاول أن تقرأ القضية من كل الجهات (الموكل-الخصم-مقام 
القاضي) لتقترب من المرافعة الناححة 

4 - نجاحك بالقضية رحلة فعش كل مراحلها. 


الصفحة 11 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
فق ذروصن هفنة المحاماة: 

١-في‏ المرافعة كن كن يغطس بالبحر ثم يعود للسطح ليتنفسءفتارة 
كن ببيئة المرافعة»وتارة عد إداخلك لتنظيم أفكارك. 

؟-معرفة القانون تؤهلك للمحاماة»لكن لاتؤهلك لإدارة مكتب 
امحاماة» فهي فن مختلف قبع عم الإدارة. 

«-شرف المهنة يتحقق عندما ترسم الأمانة سعرافيا الأواء. 


من دروس مهنة المحاماة: 

١‏ -بيئة المرافعة لابمكن أن تتخطى بشريتهاء فاضبط إعداداتك بذلك 
؟-القراءة الثالثة لأوراق القضية هٍ التي تقدم للعميل»وتدون في 
المذكرات» وتنتيج عنها الطابات 

*-الحقيقة هي ماتكتشفه بعد الاطلاع على المستندات»لامايقرره 
العميلة 


يقول نجيب محفوظ"الحقيقة بحث» وليست 0 


الصفحة 12 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من درون مهئة المحاماة: 

١-أصعب‏ مواقف المرافعة عندما بتخذ القاضى رأيه مبكرأءفتكون 
مبمتك إقناعه بالقهل لاستكال مالديك ١‏ 

؟-اقرأ في فلسفة القانون حتى يتدفق بين يديك نبع دائم تغرف منه 
أفكار مرافعاتك 

«-تفاءل بالنجاح القريبءيقول إيمانويل كانت"دائماً اعتقد أن شيئا 
واضا صل وناك اللدويك؟ 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-من‏ المهم استيعاب مبادئ دوائر الاستئناف وفكلية الفصل لديها 
؟-لاتخطط لرافعتك وكأنك بالميدان وحدكك» فتذر أن لك خصما 
يخطط مثلك ويستغل علاقاته ومباراته 

#-لاتقس على العميل فيشكوك»ولاتلن له فيبخسك أتعابك 

- (لاعبرة للتوهم) وقد برد لديك أو لدى خصمك أو أسباب الحم. 


الصفحة 13 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

-١‏ كلما كان المحامي رات الخبرة كان هادئ الأعصاب إذا أثير 
؟-المرافعة النابجحة ليست على سواءءفتارة تكون في خط واحدءوتارة 
بامحاصرة 

+-الحامي الناح له قراءته الخاصة والختلفة عن غيره»يقول هنري 
ميلر”"وجهتك ليست مكانا تصل إليه نما هي طريقة جديدة ترى بها 


الأشياء" 
فخ درون ففنة المحاماة: 


على رغم أهمية المهارات القانونية في المرافعة»إلا أن المهارات المهنية 
تكون هي المريح لميزان القوى في كثير من المواقف. 

فالعقبات لايمكن تجاوزها بالحفوظات» 

بل بالمنطق واختيار الحل الأنسب من واقع الممارسة» 

يقول روبرت سيسل"غرام من الخبرة يوازي طناً من النظريات". 


الصفحة 14 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

لن تنفعك الشكوى من حرمانك من بعض حقوق المرافعة» 

ولن يغير واقعك التذم من طريقة التعامل معك» 

فالمجدي حقاً هو البحث عن حلول ذكية وأفكار منقذة في ظل هذه 
الأجواء الصية: 


يقول ألفونس دو لامارتين" الناح لا يشتكى من الظروفء بل يفكر 
ف تغييرها» أو التأقلم معها"٠‏ 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-عندما‏ تقلب صفحات مذكة الادعاء أو الاتهام وتراها كثيرة 
وثقيلة» فاعلم أنك بحاجة لتعلم مهارة التحمل وحب العمل والتلذذ 
بالدراسة 

*-أسخ ولصق المذكرات لايكون مادة مؤثرة» 

فلكل قضية ظروفها وخصوصيتها 

م-عندما تقراً قرار حم فاستفد من كل مافيه حتى دفوع وأسلوب 
زملائك. 


الصفحة 15 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-الحالة‏ النفسية للمحامي تؤثر على أدائه» فبادر لإخراج الشحنات 
السلبية من داخلك قبل ترافعك 

في كثير من الموضوعات تختلف الاجتهاداتءفتأمل السوابق 
القضائية لتتعرف على الاتجاه الغالب 

«-لانتجح القضية دون أن تمر بمصاعبءيقول سقراط"لابمكن للنجوم 
أن تلمع دون الظلام" 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-يتذى‏ العميل من الحامي الصامت الذي يتساوى معه في 
الاستسلام في بيئة الترافع» بينما يحترم المحامي البليغ الذي لايباب 
الموقف 

؟-أعوان المحامي ضرورة يقتضيها العمل لمتابعة الإجراءات والتشاور 
وسد أي فراغ 

“ا-سر نجاح القضية قد يكون فكرة»والفكرة ثمرة الخيال االخصب. 


الصفحة 16 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
فو رون ميلة المحاماة: 

١-لتكن‏ صياغتك لعقد الأتعاب مع العميل واضحة جداًءفالغموض 
فيها قد يكلفك أعباء أكثر ويؤجل مكاسبك. 

؟-لاتراهن على يظة ضمير اللخصمءبل راهن على يقظة مرافعتك وقوة 
تأثيرها. 

«-القراءة العابرة للمستندات لانزيد فائدة على النظر إلى يافطات 
الحلات» فلاتوصلك لداخل القضية. 


من دروس مهنة المحاماة: 
١‏ -المحامي لايكفيه الاعتذار أن جهة»بل يطالب 


سس 
بالتصحيح» فالاعتذار لايجير اللحطأءيقوا ل جورج برنارد شو"'حق لو 
اعتذرت الرياح»الغصن سيبقى مكسوراً" 
؟-يحتاج المحامي لصفاء الذهن» ولذلك لالسمح دائًا يعون من شوش 
عليك تركيزك 
”-لتكسب قضيتك كن رام القدم ولاتتراجع خطوة 


الصفحة 17 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
دروس من مهنة المحاماة: 

-١‏ كلما وثق القضاء من المحامي سبلت ههمته؛واذا وضع حاجز احتاج 
إلى خطط استثنائية 

؟-حقيبة امحامي كقيبة الطبيب تمل علاج الأسئلة الساخنة والدفوع 
الموبوءة 

#-لاتكرر أخطاء الماضي»وناضل بالحاضر. 

يقول جاكسون براون"لتحصد أفضل النتائحتعلم من الماضي:واجتهد 
في الحاضر". 


من دزوسن فهنة المحاماة: 
١-نجاح‏ عملك مرتبط بيعدك عن الأحلام وكفاحك في الواقع .يقول 
أندريه تاركوفسكي"هناك من ييحم بالنجاح»وهناك من يستيقظ باكرا 
؟-ادعم توجه القضاء بالأدلة المرحة» وبعدها انتظر شمس الانتصار 
يقول دسيدريوس إراسموس"أعطني الضوء» وسيختفي الظلام بعدها 
من تلقاء نفسه" 


الصفحة 18 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-لايهم‏ في المرافعة رضا الموكل عن بلاغتك وعمق فصاحتك؛ ولكن 
مدى استجابة القاضى لمضامين مرافعتك وحجها. 

؟-ابدأ مرافعتك 5 من الفكرة البسيطة حتى تصل إلى المدف 
الرئيس» وعندها أظهر قوة عبارتك وحماستك. 

«-كلها فاجأك خصمك بتعليق فوقي فأغرقه في بحر ثقتك 
ولامبالاتك. 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-المحامي‏ كالرحالة الذي يكتشف بإداناً جديدة كل حينءفالمحامي 
يكتشف كل فترة طرق إقناع وكنوز معرفة 

؟-هناك قضايا مصيرية فى حياتك المهنية ستستبلك جهدك 
وعلاقاتك»فإن لم تكسب فاحيدا فسوف تندم 

'-لا تضع نوافذ بيينك وبين عملائك حتى لسمع صوتهم دالر ترا 
تحذيراتك. 


الصفحة 19 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

-١‏ العناصر الحاسمة في كسب القضية تتطلب التأكيد عليها عراراً 
حت نتكون القناعة القضائية بقيمتها 

؟- من أسرار نجاح مرافعتك قدرتك على حماية منصة القضاء من 
ذبذبات التشووش الى يرسلها رادار اتنخصم 

«- لاتعلق آمالاً على غيرك» يقول حسين البرغوثي ( كلما آشبئت بشثىء 
وقع) . 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-لاتخل‏ عن هدفك بالمرافعة حتى تَحمَقهء وتؤمن يقاءه 

؟-تعلى كيف آستوعب عتب القاضي»ومن ذلك توظيف 
عناصر(الصمت الإيجابي-الثناء المستتحق-بيان العذر) 

«-عندما تخسر قضية فلاتجعله نباية المطافءيقول بنجامين 
فرانكلين (التفكير الكثير سوف يدمى مزاجكء تنفس واترك كل شيء 


يذهب). 


الصفحة 20 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من فروسن هونة المحافاة: 

١‏ -توريع الاتهام ف بيئة المرافعة لن يغير من الواقع حرفاء فتجرد من 
العاطفة وانحث عن حلول 

؟-احتيجت أياماً وربما أسابيع لاستيعاب القضيةءفلاتكلف القاضي 
فهمها في دقائق 

«-لاتبال بضخامة ملكرة الخصم وقاطرة أدلته»فع أشعة الفحص 
تكون سراباً 

4 -الكسل بالعمل هو سر الفشل. 


من دروس مهنة المحاماة: 

-١‏ استشر من هو أسبق منك والمتخصصين»؛ لكن في اللخاتمة اختر 
الحل بعفسكء فليس الخبر كالمعاين. 

؟-لانترك المجال حراً للخصم في أي جزء من الجلسة» فلا لتأخر في 
البدء» ولاتتصرف مبكراء ولاتغفل بينهما. 

«-مناقشة الشبود فن يتطلب التحضير وإعداد الأسئلة وعمل 
المقارنات. 


الصفحة 21 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 


من دروس مهنة المحاماة: 

١‏ -التفكير العميق ينير الطريق»فاحرص على الغوص في أعماق القضية 
لتكتشف المؤيدات 

؟-عند مناقشة مذكرة اللحصم كن "وجل المارك» فبعض الاعتراضات 


يجاب عنهاء وبعضها لاإستحق الالتفات 
*-ابتعد عن التوقع السلبي»وكن متفائلا ليستجيب لك الفكر وحراك 


من درومن هونة المحافاة: 

١-النجاح‏ في القضية ان يأتيك تلقائياء 

بل لابد أن تذهب إليه على أقدام الكفاح 'ْ 
؟-قبل أن ترد على جواب اللخصم تأمل غايته»فقد يكون استدراجا 
لتقربر يضر 

ملا لاخر عن متابعة ي إجراء» حق لا تدم حين يفوت رمن 
التصحيح 

غ مهما جمدت بيئة الترافع فلائتنازل عن سغونة مرافعتك 


الصفحة 22 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
فخ ذووسسن ههئة المحاماة: 

١-دفوع‏ النهايات لاتصحح خطأ البدايات» وإذلك ادرس مذكرة 
الادعاء خخمسين مرة قبل ضبطها 

؟-اقتطع وقتاً كافياً لقراءة السوابق القضائية» وحللها لفهم المبادئ 


«-ليس هناك قضية سهلة أو صعبة»فكلها مسؤولية كبرى»وقد نتعقد 
السبلة في حظة 


# - كون بصمة مميزة لشخصيتك. 


من دروس مهنة المحاماة: 

١-لاتطل‏ في مذكرة الدفع عندما تصل القضية إلى منعطف طريق 
ويتعجل القاضي الردود»بل ركد عندها على الاستدلال 

؟-ادعم موقف قضيتك بكل الخحاور (الشرعي-النظامي-القانوني- 
الواقعى-العقّلاني..) ليكون البناء محصناً 

ديرق على منبج القاضي من سوابق أحكامه» ولاتدخل عالمه من 
فراغ 


الصفحة 23 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 


من دروس مهنة المحاماة: 
-١‏ أسبة نجاحك في مبنتك تعتمد على حجم تفرغك لحاءومنحها جل 
اهتمامك 


؟- لاتنتظر معجزة ليتغير الموقف جهتكءبل استنفد طاقتك لتتحقق 
المحجزة 
«- أعمالك الحامة وأفكارك العابرة تنساها في لحظة»فقيدها فوراً في 
دفترك 
4- لو تعارضت مصلحة موكلك مع موعد راحتك فقدم مصلحة 
موكلك 


من دروس مهنة المحاماة: 

١‏ -ابذل قصارى جهدك لإبراء ذمتك» 

أما النتيجة فيحكها عناصر عديدة»ليست كلها بيدك. 

؟-أخطر مرحلة تمر بها القضية هي البدايات. 

“ا-توقيع الحامي مسؤولية عريضة» فلا تحرك به القلم قبل مراجعة 
عميقة وقراءة دقيفة. 

4-قاوم أي إجراء مضاد لمصلحة موكلك»أو ضع ضوابط تمنع تضرره. 


الصفحة 24 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-أجمل‏ مواقف المرافعة تتشكل عند مواجهة خصم عنيد» فعندها 
إستنفر العقل كل حواسه ليصنع مكونات النجاح. 

؟-أهم عنصر لقيز احامي هو تخصصه بموضوع محدد يشتهر بإحاطته 
به» وهو صعب بالحاضر ولكنه مثمر في المستقبل. 

"- يبدع المحامي أكثر كلما تدخل مبكراً في تولى القضية. 


ردس ونه معام 
١‏ -المرافعة الست رثرة »بل كلام معد» وعبارات موزونة»ومعان 
مقصودة. 


؟- حركة سير القضية أشبه بالقافلة التى ثتطلب حماية ورقابة. 
٠-الترافع‏ يتطلب تفصيل وقائع القضية وأدلتهاءثئم تبيين معاناة الموكل 
من الظلم والأطرارة 

4 -تجنب الأخطاء القاتلة بالتأني والبحث والاسقهال. 


الصفحة 25 من 26 


من دروس المحاماة المحامي الدكتور يوسف الجبر 
من دروس مهنة المحاماة: 

١-إن‏ إلحاحك بالمطالبة وتفاعل عاطفتك مع مرافعتك يترك أثراً 
لامحالة في ذهنية القضاء. 

؟-أقوى سند لترافعك هو تحضيرك المتقن لكل عناصر الموضوع 


؛-حول مكتبك إلى خزانة كتب لتستقى من بحر القانون. 


م كرون مهنة النانياة: 
١-كن‏ أنت القبم على إدارة القضية» فقد يستجيب الموكل لمقترح 
خصم وركون بفاء 

؟-لاتطاق وعداً في مرافعتك وأنت لم تك قبضتك منه. 


الصفحة 26 من 26 


